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MERMER PAZARLAMASINDA EN BUYUK HATALAR

Mermer pazarlama; sadece "satis" goziiyle bakmamak gerekir. Bugiin Tiirk mermer sektoriiniin
en biiyiik sorunu tiretmek degil, dogru miisteriye dogru hikayeyi satamamaktir.
Birgok firma hala su mantikla hareket ediyor:
"Tasim cok kaliteli, miisteri zaten gelir."
Artik diinya bdyle calismiyor. Bugilin miisteri;

e Tasin hikayesini,

o Sirekliligini,

e Referanslarini,

e Teknik verilerini,

e Lojistik giiciinii,

o Satis sonras1 destegini

satin aliyor. Tas tek basina yeterli degil.

Mermer Pazarlamasinda En Biiyiik Hatalar

1. Uriin Satmayn, Coziim Satin

Ornegin; Mugla Beyaz satiyorsaniz:

Yanhs yaklasim: "Mugla Beyaz mermerimiz var."

Dogru yaklasim: "Yiiksek metrajli otel projeleri igin renk stirekliligi saglayan, hizli terminli ve
diisiik fire oranli ¢6zlim sunuyoruz."

“Miisteri tag degil, problemi ¢6zen tedarikei artyor.”

2. Her Tasin Bir Hikayesi Olmal
Italyanlar bunu ¢ok iyi yapiyor.

Ayni tast;
e Tarih
e Mimari
o Prestij
o Estetik

ile birlikte satiyorlar.
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Ornegin;

Ege Bordo (Rosso Laguna)

Sadece kirmizi mermer degildir.

"Akdeniz mimarisinin sicakligini ve dogal giiciinii yansitan 6zel bir dogal tas."

seklinde pazarlanmalidir.

3. Her Pazara Aym Tas1 Satmaya Calismayin
En biiyiik hatalardan biri budur.
Cin
o Blok odakhi
Hindistan
o Fiyat odakl
ABD
e Proje odakli
Avrupa
o Sertifika ve stirdiiriilebilirlik odakli
Korfez Ulkeleri
o Prestij odakli
Her tilkeye farkli dil kullanilmalidir.

4. Tasimz1 Taniyin
Birgok firma kendi tagini tam bilmiyor. Bilmeniz gerekenler:
e Basing dayanimi
e Suemme orani
« Cilalanabilirlik
e Don dayanimi
e UV davranisi
 I¢ ve dis cephe uygunlugu

“Miisteri teknik soru sordugunda satis baglar. Cevap veremediginiz anda satis biter.”

5. Referans Satin

Miisteri katalog degil referans gérmek ister.
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Mutlaka olusturun:

Referans Dosyasi

o Oteller
o Villalar
e AVM'ler

o Kamu projeleri
o Peyzaj uygulamalari

Fotograflarla birlikte.

6. Sosyal Medyada Tas Degil Giiven Satin

Sektorde cogu hesap:
o Blok resmi
o Fabrika resmi
o Ocak resmi
paylasiyor.
Oysa paylasilmasi gereken:
e Nasil iiretildigi
« Kalite kontrol
e Saha caligmalari
e Proje uygulamalari

e Oncesi-sonras1 gorsellerdir

7. Projecilerle Yakin Calisin
En degerli miisteri grubu:

o Mimarlar

e I¢c mimarlar

o Proje firmalar

e Miiteahhitler’dir.

Ciinkii onlar onlarca miisteriyi yonlendirir.

Bir mimar kazanmak bazen 20 miisteri kazanmaktan degerlidir.

8. Sadece Thracat¢i Olmayin
Bircok firma:

"Ben konteyner satiyorum." diyor.
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Kar burada azaliyor.
Asil kar:
e Ozel ebat
e Ozel yiizey islemi
e Proje iiretimi
e Tasarim urtini

tarafindadir.

9. Dijital Pazarlamaya Gecin

2026 sonras1 donemde;

e Web sitesi
e LinkedIn
e Instagram
e YouTube

olmadan uluslararasi pazarlama zorlasacak.

10. Gelecegin Kazananlar1 Kimler Olacak?
Oniimiizdeki 10 y1lda kazananlar:

] Tasin1 taniyanlar

| Maliyetini bilenler

] Katma degerli liretim yapanlar

"] Proje satanlar

1 Dijital pazarlama yapanlar

] Marka olusturanlar

Kaybedenler ise:

] Sadece blok satanlar

] Rakibinin fiyatina gore fiyat verenler
] Maliyet hesab1 yapmayanlar

] Her miisteriye ayn1 {iriinii sunanlar

] "Benim tagim zaten satilir" anlayisinda olanlar
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